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Zo gebruik je deze vragenlijst


Hoe deze vragenlijst werkt – Lees dit voordat je start
De homepagina is een van de belangrijkste pagina’s van je website. Het is een samenvatting van alles op één pagina. Met als doel de bezoeker naar je juiste volgende stap te begeleiden. 

Bekijk deze module voordat je start: Pagina indeling - Homepagina

Zie de SYS Platform homepagina voor actueel voorbeeld van een goede homepagina.

Hoe de antwoorden te formuleren?
Probeer de vragen zo te beantwoorden alsof een potentiële klant jou deze vragen stelt - door oa te schrijven in de "jij/je" vorm. 

De antwoorden worden de uiteindelijke teksten op de website. Waar nodig korten wij de teksten in, dus dat komt goed. Schrijf liever iets te veel tekst, dan te weinig. 


Deze modules zijn optioneel en geven wat extra verdieping

Module - Het framework
· Probleem - oplossing canvas
· Product aanbod

Module - Voorbereiding
· Trackrecord
· Goede titels schrijven
· Goede teksten schrijven


Heb je vragen? Stuur een mailtje naar team@sysplatform.nl
Heel veel succes!





Homepagina

Stap 1: Aandacht van je bezoeker trekken en vasthouden
Meteen duidelijk: Wat je doet, voor wie en waarom mensen bij jou moeten zijn. 

Wat beloof je jouw klanten in één zin? 
	




Verzin een goede ondertitel. Voor wie is dit? Wat is het wat je doet? Waarom zouden mensen bij jou moeten zijn? 
	




Leg uit in 5-10 zinnen uit dat jouw methode / expertise de sleutel is tot de gewenste oplossing. Feitelijk vertel je hoe je het probleem van de klant oplost, met jouw methode samengevat in één alinea. Waarom zou ik verder lezen?
	




Schrijf 1-3 unique selling points. Wat maakt jou anders, uniek en onderscheidend ten opzichte van andere? Waarom zou ik bij jou moeten zijn?
Bijvoorbeeld dat je de grootste / bekendste partij bent in jouw regio. Dat jouw oplossing veel sneller / goedkoper is dan alternatieven. Vul aan indien nodig met extra USP’s.
	




Stap 2: De bezoekers naar de volgende stap sturen
Wat raad je jouw bezoekers aan als eerstvolgende stap die ze moeten nemen?

Wat is de belangrijkste volgende stap / eerste stap die een bezoeker moet zetten om tot de oplossing te komen van zijn probleem? Leg aan je bezoeker kort uit wat deze volgende stap is en waarom je deze stap nu moet zetten.
	




Wat is een secundaire / alternatieve stap die je wilt dat je bezoeker zet om zijn probleem op te lossen? Leg aan je bezoeker kort uit wat deze volgende stap is en waarom je deze stap nu moet zetten.
	





Zijn er andere zaken die je onder de aandacht wilt brengen? 
Als je dit doet, help de bezoeker dan wel met kiezen. Vertel per product kort wat het is en wanneer je de bezoeker aanraad voor deze optie te kiezen.
	




Vertel kort wat over jezelf. Wat wil je dat bezoekers écht van jou weten? 
Dit is een korte samenvatting van jou. Je volledige verhaal komt op de over mij pagina. 
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