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Zo gebruik je deze vragenlijst

Hoe deze vragenlijst werkt – Lees dit voordat je start
In het trackrecord gaan we kijken naar wat jij allemaal al bereikt hebt. We kijken naar vragen zoals: Hoe we jou positioneren? Waarom zou een bezoeker voor jou moeten kiezen? 

Deze informatie komt terug in alle pagina’s van de website. 
Bekijk de module Trackrecord voordat je vragenlijst.

Verder zijn reviews en succesverhalen een belangrijk onderdeel. Je kunt het best de review verzamelen op een publieke plek zoals Google of Linkedin. Zie deze masterclass voor een stappenplan:
· Overtuig klanten met (Google) reviews

Reviews en succes verhalen Probeer de vragen zo te beantwoorden alsof een potentiële klant jou deze vragen

Waar op letten bij het schrijven van je antwoorden?
Probeer de vragen zo te beantwoorden alsof een potentiële klant jou deze vragen stelt - door o.a. te schrijven in de "jij/je" vorm. 

De antwoorden worden de uiteindelijke teksten op de website. Waar nodig korten wij de teksten in, dus dat komt goed. Schrijf liever iets te veel tekst, dan te weinig.

Heb je vragen? Stuur een mailtje naar team@sysplatform.nl
Heel veel succes!





Trackrecord (jouw resultaten)
Indien iets niet van toepassing is op je, mag je het leeg laten. 


Welke succesverhalen / testimonials heb je van klanten? 
Deel hier zoveel mogelijk testimonials als je hebt, inclusief naam en functie. 

Heb je de reviews ergens online staan? Vul dan hierin waar we ze kunnen vinden. Bijv. Google Reviews. Dan zoeken wij de meest relevante testimonials uit. 
Zie ook: Masterclass: Overtuig klanten met (Google) reviews
	




Kun je jouw bezoekers overtuigen met getallen? 
Vul zoveel getallen in die van toepassing zijn. Voel je vrij om verder aan te vullen.
Bijvoorbeeld:
· Hoeveel klanten heb je geholpen / help je per jaar?
· Hoeveel beter zijn de resultaten van je klanten dan bij start?
· Hoeveel jaar ervaring heb je?
· Hoe snel (in tijd) halen je klanten resultaat?
	




Waarom zou ik als bezoekers voor jou moeten kiezen? 
Wat maakt jou een expert op dit gebied? Waarom kan een bezoeker jouw vertrouwen? Welke ervaring/autoriteit neem jij mee wat anderen niet hebben?
	




Wat maakt jou een autoriteit? Ben je ergens bekend van? 
Vul zoveel mogelijk punten in. 
· Ben je weleens in de media geweest? (Podcast, krant, tijdschrift, tv)?
· Heb je een boek geschreven? Of zelf iets gepubliceerd als expert?
· Zijn er experts/”bekende” namen die jou aanbevelen?
· Ben je een spreker/geef je weleens keynotes?

	



Op welke resultaten ben je het meest trots? (case studies) 
Vertel in je eigen woorden over het resultaat dat je met een klant behaald hebt.
	





Optioneel: Voor welke grote opdrachtgevers heb je gewerkt?
	






Extra ruimte voor toelichtingen
Vul hier alles in wat je in op andere plekken kwijt kon

Opmerkingen aan SYS:
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