[image: ]Vliegende start vragenlijst

Zo gebruik je deze vragenlijst


Hoe deze vragenlijst werkt – Lees dit voordat je start
Deze vragenlijst gebruik je voor een intake of kennismakingsgesprek. Een belangrijke vraag is: “Wat heeft je klant aan dit gesprek?”. Ondanks dat je het gesprek gratis maakt, betaald de klant nog steeds met zijn waardevolle tijd. 

Wil je een voorbeeld zien van een goede intake pagina? 
Bekijk https://sysplatform.nl/succesplan/


Deze modules helpen je bij het verder invullen van de vragenlijst.
· Pagina indeling: Intake gesprek
· Masterclass: Goede verkooppagina: De vier type bezoekers


Hoe de antwoorden te formuleren?
Probeer de vragen zo te beantwoorden alsof een potentiële klant jou deze vragen stelt - door oa te schrijven in de "jij/je" vorm. 

De antwoorden worden de uiteindelijke teksten op de website. Waar nodig korten wij de teksten in, dus dat komt goed. Schrijf liever iets te veel tekst, dan te weinig. 


Heb je vragen? Stuur een mailtje naar team@sysplatform.nl
Heel veel succes!




Intake pagina

Welke naam wil je aan je intake gesprek geven?
	




Wat houdt het dit gesprek in? Wat heeft je bezoeker aan dit gesprek? Wat levert dit gesprek op voor je bezoeker? Waarom zou die zijn tijd hierin moeten investeren?
	




Waarom zou je bezoeker voor jou moeten kiezen om mee in gesprek te gaan? Welke resultaten heb je al behaald met andere klanten (die jouw bezoeker ook graag wilt bereiken). 
	




Vertel kort wie jij bent en wat je trackrecord is.
	




Waarom zou de bezoekers voor jou moeten kiezen om gesprek mee in te plannen?
	




Welke testimonials heb je van klanten? Deze vraag mag je leeg laten als je trackrecord hebt ingevuld. Of je mag verwijzen naar je Google reviews als je die hebt.
	







Hoe zien de volgende stappen eruit? Hoe gaat het in zijn werk? Wat kan ik verwachten nadat ik dit gesprek heb ingeboekt?
	





Ruimte om hieronder je veel gestelde vragen met antwoorden op te schrijven. 
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